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Isa cikla studiju programma “Gramatvediba un finanses”

STUDIJU KURSA APRAKSTS

Studiju kursa nosaukums

Lietiska saskarsme

Programma Gramatvediba un finanses
Studiju gads 1.

Studiju limenis Isa cikla studiju programma
Studiju kursa kods PG006

Studiju kursa docétajs/i Inese Veinberga un Reinis Druvietis
Kursa apjoms 3 KP

Studiju istenoSanas valoda | LatvieSu

Studiju kursa veids Obligatais

(obligatais, izveles)

Semestris, kad kurss tiek 1.

istenots

Studiju kursa istenoSanas Docetaju klatbiitne

veids

Kursa 1stenoSanas mérkis

Personibas galveno raksturojoso Tpasibu noteik$ana un izvert€Sana, lai apgitu un
pilnveidotu efektivu saskarsmi un lai noteiktu $o 1pasibu piemérotibu un atbilstibu
bakalaura gradam ar kvalifikaciju Finanses.

Sniegt studentiem teoretiskas zinasanas un praktiskas saskarsmes un komunikacijas
prasmes viet€ja un multikulturalaja lietiskaja vide.

Prasibas studiju kursa
apguves uzsakSanai

Videja izglitiba

Studiju kursa saturs

I dala levads psihologija
1. Tevads psihologijas zinatng, tas attistibas posmi.
2. Personibas jautajums psihologija, personibas pétisanas metodes.
3. Personibas iezZimes un izzinas procesi.
4. Personibas veidoS$anas un attistiba, vados$as teorijas.
5. Stresa menedzments.
6. Konflikts, ta bitiba.
7. Socializacijas process.

1l dala Saskarsme

1. Saskarsmes biitiba un komunikacija.
2. Verbala un neverbala komunikacija.
3. Satura pasniegSanas veidi, retorika
4. Publiska uzstasanas un prezent€Sanas maka.
5. Lietisku sarunu veSana. Savstarpé&js labums
6. Lietiska etikete.

Studéjoso patstaviga darba
organizacija un uzdevumi

Students apmekle lekcijas, piedalas seminaros, prezentg individualos darbus.

Kopigo vertgjumu studiju kursa apguvei veido: 20% aktiva lidzdaliba diskusijas un
seminaros; 40% pastaviga darba sagatavoSana un prezentacija; 40% eksamens kursa
nosléguma.

Planotas studiju formas un Studenta darba apjoms
maciSanas metodes Studiju metodes _ 1 dc_z]a I 1 da]a -
pilns nepilns | talmaci | pilns | nepilns | talmact
laiks laiks ba laiks laiks ba
Lekcijas 15% 10% 10% | 15% | 10% 10%
Rakstveida grupas darbs 10% 10% - 10% | 10% -
Rakstveida individuals darbs - - 10% - - 10%
Seminari 15% 10% - 15% | 10% -
Patstévigvé darba/prezentacijas 30% 30% 30% | 30% | 30% 30%
sagatavoSana
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Darbs biblioteka, patstavigas

0,
studijas 30%

40%

50% | 30%

40%

50%

Kopa 100%

Planotie studiju rezultati
(zinasanas, prasmes,
kompetences)

atbilstoSas informacijas sniegSanu.

1. Spgj argumentgti prezentet savu nostaju un konstruktivi diskutgt par profesionaliem
jautajumiem, nodroSinot korektas, saprotamas un literaras valodas normam-

2. Izprot personibu raksturojoso psihologisko Tpasibu ietekmi uz komunikaciju, izprot
profesionalo &tisko atbildibu. Spgj analizgt, novertet personiskas kompetences.
3. Spgj demonstrét komunikativas un prezentacijas kompetences profesionalaja

Studiju rezultatu vértesanas
metodes un Kriteriji

darbiba.
Studiju rezultati 1 2 3
Parbaudes forma ' ' '
Rakstisks darbs auditorija [ °
Patstavigais darbs un ta prezentacija ° [ °
Eksamens [ °

Obligata un
papildliteratiira

Pamata literatura :

Papildu literatiira:

2007.

2. GQarleja R. Cilvékpotencials sociala vide. Riga: RaKa, 2010.
3. Lewicki Roy J., Bruce Barry, David M. Saunders, Essentials of
Negotiation - Boston : McGraw Hill, 2007.

1. Martinsone K.,Miltuze A. Psihologija 1. Pamatjautajumi — teorijas un
petijumi. Riga, Zvaigzne ABC, 2015.

2. Martinsone K.,Miltuze A. Psihologija 2. Personiba, grupa, sabiedriba,
kultiira. Riga, Zvaigzne ABC, 2015.

3. HBR Guide to Persuasive Presentations - Nancy Duarte

4. Public Speaking Success - Mantesh

5. The Public Speaking Bible - Marcus Alexander

1. Communication - Upper Saddle River : Pearson Education : Prentice Hall,

Rekomendeéjamie izveles
kursa elementi

Tiek saskanots uzsakot studiju kursu
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